
Foros TLC - Transporte aéreo y aduana 

en Estados Unidos. 

Santander, 25 Abril ,2012 
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Agenda 

 
 Transporte Aéreo 

 

 Aduana en Estados Unidos 

 

 Transporte Interno 

    - Terrestre 

    - Ferrocarril. 

 

 Operador Logistico 
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   Transporte Aéreo 
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6 horas 
4.600 km 

600 millones de personas 

 

3 horas Miami  
Quito  
Lima 
San Juan 
Caracas  
Ciudad de Panamá 
La Paz 

Houston 
Ciudad de México 
Nueva York 
Sao Paulo 
Santiago de Chile 
Buenos Aires 
Atlanta 

Bogotá 

La ubicación de Colombia la convierte en el HUB natural de 

transito de comercio y pasajeros en América 
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El Aeropuerto Internacional El Dorado 

en el Contexto Suramericano 

Fuente DAPD 

Movimiento de Carga en 
Suramérica (Toneladas) 

El Dorado Bogotá 

Sao Paulo Guarulhos 

Santiago 

Lima 

Quito 

Buenos Aires Ezeiza 

Brasilia 

Río de Janeiro 

Caracas 

Sao Paulo Guarulhos  

Sao Paulo Congonhas 

El Dorado Bogotá 

Brasilia 

Caracas 

Santiago 

Río de Janeiro 

Buenos Aires Aeroparque 

Lima 

Buenos Aires Ezeiza 

404.000 

375.000 

286.000 

135.000 

124.000 

113.000 

100.000 

95.000 

74.000 

Movimientos de pasajeros 
en Suramérica (millones) 

12,8 

12,5 

7,5 

7,2 

6,7 

5,4 

5,2 

4,4 

4,3 

3,9 

El aeropuerto de Bogotá maneja el 80% de la carga nacional y el 

65% del flujo de pasajeros internacionales 
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Medios de Transporte - Importaciones y 

Exportaciones de Estados Unidos. 

 

 

 

Imports Exports

Ocean 53% 40%

Air 23% 28%

Ground 24% 33%
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Medios de Transporte – Importaciones de 

Estados Unidos. 

Importaciones Totales

Importaciones desde 

Colombia

Maritimo 53% 87%

Aereo 23% 13%

Terrestre 24% NA
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Como llegar a Estados Unidos  

via Aerea 

Tipo de avión carguero %

Hasta 30 Tons 46%

Entre 31 y 50 Tons 36%

Mas de 50 Toneladas 18%
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Transporte Aéreo 

    Fuente: U.S. Department of Commerce 

U.S Es el pais No 1 con mas de 15.079 Aeropuertos y 6 de los 20 aeropuertos mas grandes del mundo  

(Memphis, Anchorage, SDF, Miami International, Los Angeles, JF Kenedy) 

Louisville 
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Recomendaciones para transporte aéreo a 

Estados Unidos 

  Acompañar la carga hasta cuando sea entregada al 

agente de carga en el aeropuerto. 

  Los productos deben llegar al aeropuerto con 

suficiente  anticipación a la hora de partida del vuelo.  

  Dependiendo de la infraestructura del aeropuerto, la carga 

debe estar en áreas refrigeradas 

  En lo posible se deben contratar vuelos directos para 

evitar demoras, deterioro y pérdidas económicas.  

  Manejo de la operatividad aduanera. 

  Seguridad: TSA, AMS, 10+2 
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Aspectos a tener en cuenta : 

 

Tener claro el destino final de sus mercancias. 

 

Determinar Incoterm. 

 

  Servicio ATA/ ATD/ DTD desde Colombia hasta 

cualquier dirección dentro de los Estados Unidos. 

 

  Garantizar espacios.  

 

  Servicio Integrado 

 

 

 

Como llegar a Estados Unidos  

via Aérea 
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  Recargos de Temporada que pueden incrementar 

la tarifa entre un 20% a un 40% 

 

  Seleccione el  tipo de aerolinea 

 

  Tenga en cuenta los recargos FS, Security 

 

  Tenga en cuenta la capacidad, frecuencia y sobre 

todo si es el proveedor que con el que usted quiere 

un relación gana/gana y de largo plazo.   

 

Como llegar a Estados Unidos  

via Aerea 
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Líneas Aéreas con oferta de servicios a 

Estados Unidos 
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Aduana en US  
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Roles y responsabilidades de la aduana 

Seguridad: 

 Iniciativa de seguridad en 

contenedores 

 C-TPAT 

 Importer Security Filing (10 +2) 

 

Facilitar el comercio: 

 Prioridad a asuntos de 

comercio 

  Protejer el consumidor 
Americano: 

 Contrabando 

 Terrorismo 

 

 

 Recaudo: 

     Tributos 

     Fees 

 

Monitoriar Importaciones de 
otras Agencias de control.  

Reforzar regulaciones de los 

EU. 
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Otras Agencias de Control 

•FDA 

•Fish and Wildlife Service 

•Environmental Protection Agency 

•Department of Transportation 

•Bureau of Alcohol, Tobacco and Firearms 

•U.S. Dept. of Agriculture 

•Federal Communications Commission 

•Consumer Product Safety Commission 

•Entre muchas otras. 

•http://www.cbp.gov/xp/cgov/trade/legal/summary_laws_enf

orced/ 

 

http://www.cbp.gov/xp/cgov/trade/legal/summary_laws_enforced/
http://www.cbp.gov/xp/cgov/trade/legal/summary_laws_enforced/
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Proceso de Ingreso Aduanero 

Exportador envia 

productos desde 

pais de origen 

Agente de Aduana recibe  

documentacion del envio 

Agente de aduanas 

determina el tipo de entrada, 

requisitos y lo presenta 

electrónicamente a la CBP 

Productos llegan a CBP  

de Estados Unidos y  si 

aplica OGAs pueden 

inspeccionar y liberar  

mercancia  

Envio es entregado al 

cliente.  Ingreso es 

presentado con pago  a 

CBP dentro de 10 dias 

habiles 
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 Admision y entrada de la mercancia 

 Clasificacion y valoracion de las mercancias. 

 Pago de Impuestos, gravamenes y otros recargos. 

 Preparacion y transmision electronica de documentos. 

 

─    Servicios adicionales pueden incluir: 

 

   Generar bases de datos al cliente. 

   Manejar programas de comercio especiales para clientes. 

   Asistir en las comunicaciones a la aduana Americana. 

   Realizar correciones Post Entrada 

   Proveer status y actualizaciones de entradas de 

mercancia. 

Agente de aduana: 
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Importer of Record (IOR) 

 Importer of Record es el responsable de que el embarque sea 

nacionalizado e importado legalmente. 

 

 El IOR debe entregar los documentos ante la aduana como formal 

entry o a traves de un agente de aduana. 
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 Power of Attorney (POA): 

 Es un documento legal que otorga el poder a una 

persona  juridica el derecho de actuar como un agente 

aduanero en representacion de otra persona, tomar 

decisiones y representar al cliente ante la aduana 

Americana. 

 

 Restricciones: 

 Puede ser expedido para ser usado por todos los 

puertos o por algunos especificos.  

Power of Attorney 
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Customs Bonds 

  Esta es una Fianza que se expide a favor de la aduana y 

es requerido para la mayoria de mercancias importadas a 

los Estados Unidos. 

 

  La fianza sirve como garantia de que los requerimientos 

del IOR van a ser cumplidos. 

 

   El IOR es el responsable del pago. 
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3 formas de pagar la fianza: 

 Fianza Corporativa. 

 

 Fianza unica de entrada (Single Entry Bond) 

. 

 Fianza Continua (Annual bond). 
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Otros recargos 

• Merchandise Processing Fee (MPF) 

  Un recargo cobrado por la aduana por procesar las 

entradas de mercancia. 

  0.21% Sobre el valor de las mercancias 

Minimo $25.00 con un maximo de $425.00 

 

• Harbor Maintenance Fee (HMF) 

Un recargo cobrado por el gobierno sobre toda mercancia 

importada, exportada, o viajando a travez de puertos y 

muelles de U.S 

0.125% Sobre el valor de la mercancia. 
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La Factura Comercial 

 Puerto de Entrada 

 

 Tiempo, Lugar, y personal 
involucrado en la venta. 

 

 Nombre, Direccion, IRS del ultimo 
consignatario. 

 

 Descripcion detallada de la 
mercancia. 

 

 Pais de origen 

 

 Pesos y volumenes de la 
mercancia. 

 

 El valor de la mercancia y tipo de 
moneda. 

 Todos los recargos sobre la mercancia 
(Incoterms) 

 

  Todos los rebates, drawbacks. 

 

 Debe estar en Ingles. 

 

  Nota: El pais de origen se define como el 
pais donde las mercancias fueron 
originalmente manofacturadas. 

Es el documento mas importante – debe contener : 
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Diez consejos para hacer frente  

a la Aduana 

1. Conozca sus productos 

2. Conozca a sus socios de negocios 

3. Analice  sus socios de negocios 

4. Conozca los requisitos normativos 

5. ¿Son sus productos legalmente marcados? 

6. ¿Tiene derecho antidumping o compensatorios que se 

aplican a sus productos? 

7. ¿Pueden otras  agencias  detener sus importaciones: ¿Ha 

identificado y cumplido con sus requisitos? 

8. Ha tomado todas las previsiones de seguridad? 

9. ¿Se comunica regularmente con sus socios de negocios ? 

10. Manténgase al día: Cada transacción tiene diferentes 

factores o consideraciones a la misma. 
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Additional Resources 

     US Customs Home Page 

• www.cbp.gov 
 

   Informed Compliance Publications 

• Rules of Origin 

• Reasonable Care 

• Customs Value 
• http://www.cbp.gov/xp/cgov/trade/legal/informed_compliance_pubs/ 

 

      Importing into the United States: 

• Published by the US Customs Service 

 

      Importers Manual USA 

• http://worldtradepress.com or 800-833-8586 

 

http://www.cbp.gov/
http://www.cbp.gov/xp/cgov/trade/legal/informed_compliance_pubs/
http://worldtradepress.com/
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Distribución 
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Transporte Interno 

FTL 

LTL 

Domestic Air 

 

 

Packages 

 

  

Standard, Overnight, Same business day, Next Business day 

Technology ( Pod, Tracking, Tracing) 

 

 

 

 

B2B 

B2C 

Retail 

UPS maneja mas del 65% de la flota terrestre en US y tiene la octava aerolinea mas grade del mundo.  
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Red de rutas de carga terrestre 

Numero 1 en el mundo con mas de 6,506,204 Kms 

Fuente:  U.S. Department of Transportation, Federal Highways Administration 
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Principales proveedores de transporte 

terrestre FTL o LTL 

http://www.yrcregional.com/hollandregional/index.shtml
http://yrcregional.com/reddawayregional/index.shtml
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Red vial de carga férrea 

Fuente:  U.S. Department of Transportation, Association of American RailRoads 

224.792 kms 
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Principales proveedores de transporte 

férreo 

http://www.nscorp.com/nscorp/index.jsp
http://www.kcsouthern.com/en-us/Pages/Default.aspx
http://www.watcocompanies.com/Railroads/ko/ko.htm
http://www.conrail.com/
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Operador Logistico 
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Aspectos Clave para el exito de sus 

exportaciones 

Calidad 

Tiempo 

Documentación 

Control de 

Costos 

Confiabilidad 

Eficiencia 

Control 

• Condiciones fisicas del producto 

• Velocidad - Competitividad 

• Posible “Cuello de Botella” 

• Competitividad, Rentabilidad 

• Consistencia en el servicio, posibilidad de más negocio  

• Productividad 

• Información, Visibilidad 
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Mal empaque 

Calidad 
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Mala Manipulacion 

Calidad 
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El tiempo de transito aspecto fundamental 

Costos y 

Tiempo 

Velocidad 

V
a

lo
r 

d
e

 l
o

s
 b

ie
n

e
s

 

Carga Aérea (Priority/General Air Freight) 

Worldwide Standard 

Worldwide Expedited 

Sonic Air 

Carga Expresa 

Worldwide Express / 
Express Saver 

Worldwide Express 
Plus 

Terrestre 

Maritimo 

Confiabilidad? 

Indicadores de 

Desempeño? 

Servicios Garantizados? 
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Temores para vender DDP 

Costoso 

 

Complejo 

 

Desconocido 

 

Incontrolable 

• Me sale carísimo vender DDP 

• Son muchos procesos, proveedores 

• No tengo idea cómo hacerlo 

• No tengo forma de controlarlo 

• Es en otro idioma 

• A diferentes horarios 

• Necesito invertir y no tengo dinero 

• Y quien me representa? Cómo cobro? 

‘’ NO DEBEMOS TENER TEMOR DE HACER LA ADUANA EN DESTINO, ES UN PROCESO SENCILLO, SIEMPRE Y 

CUANDO CONOZCAMOS LOS PROCEDIMIENTOS Y LAS NORMAS AMERICANAS’’ 
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Materias 

Primas 

Producción Distribución 

Actores en la cadena de suministros 

Logística: Almacenes Lineas Aereas Aduaneros Control de Inventario Agentes de Carga 

Centros de 

Distribución 

   Clientes Fábricas Suplidores 

Expertos en Logistica Agentes de Seguros Lineas Maritimas Transportistas Proveedores de Sistemas Proveedores Varios 



CONFIDENTIAL AND PROPRIETARY – DO NOT DISTRIBUTE 39 

• ‘  

• ‘’La vida del exportador es mas sencilla si cuenta con 

la ayuda de un operador logístico que cuente con la 

infraestructura y la experiencia en el mercado Norte 

Americano’’ 
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Gracias 

 


